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Identificacion Contacto Inicial con

Identificacion de
Canales
Se hara una revision
general a personas morales
clientes CVA.

Revision de Potencial

Se revisara en sesiones EMC
independientes las areas de
interés de cada canal con
respecto a los diferentes
productos.

En el contacto inicial se
identificara el conocimiento
de soluciones y potencial de
clientes

Aquellos canales que
cumplan requisitos minimos
se hara presentacién de
productos

CERTIFIED
ASSOCIATE

Capacitacion Capacitacion
comercial Técnica ’
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Vendedores Ingenieria Certificacion Canal EMC
Se capacitara en los Se apoyara al canal para la Se apoyara al canal para su Al final se tendra un canal
productos de interés a la capacitacion inicial de su plan de certificacion en sus habilitado y certificado por
fuerza de ventas del canal fuerza técnica. areas de interés. Dell Technologies el cual

generard areas de
oportunidad.
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Proceso de Oportunidades Dell Technologies EMC
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